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Floty, dealerzy, leasingi
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Plan ciagtosci dziatania/Ochrona skarbowa/Pokolenie Z/Kierowcy z Ukrainy
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Miesigcznik ———

Ubezpieczeniowy

Formularz prenumeraty

W przypadku pytan lub watpliwosci prosimy o kontakt:
prenumerata@MiesiecznikUbezpieczeniowy.pl

» DANE ZAMAWIAJACEGO

Imie i nazwisko:

Nazwa firmy:

Adres:

Kod, miasto:

NIP:

Telefon kontaktowy:

E-mail:
+ DANE ODBIORCY PRENUMERATY (JEZELI INNE NIZ DANE ZAMAWIAJACEGO)
Imie i nazwisko:
Nazwa firmy:
Adres:
Kod, miasto:
PRENUMERATA ROCZNA Cena brutto (z 8% VAT)
Q Indywidualna — 1 egzemplarz 2 600 zt
O Firmowa - 3 egzemplarze 3100 zt

Uwaga! W okresie wakacyjnym (lipiec-sierpieri) ukazuje sie jeden numer.
Oferta wazna przez miesigc od daty wydania niniejszego numeru.

+ JAK ZAMOWIC?

1. Wptaci¢ kwote brutto na konto:
UWIK Sp. z 0.0.
ING Bank Slaski SA
14 1050 1025 1000 0090 3104 9910

2. Przesta¢ mailem wypetniony formularz zamowienia
prenumerata@MiesiecznikUbezpieczeniowy.pl

Realizacja zamdéwionej prenumeraty rozpocznie sie po zidentyfikowaniu ptatnosci na koncie.
Wredy tez zostanie wystawiona faktura VAT za prenumerate.
Bez formularza zamdwienia identyfikacja pfatnosci moze by¢ niemozliwa.

> PODPIS ZAMAWIAJACEGO

(miejsce, data) (podpis Zamawiajgcego)

Miesiecznik Ubezpieczeniowy dostepny w cafo$ci wylacznie dla prenumeratorow




KWIECIER 2024 $PIS TRESCI

DZIAL. KADR
Wielkie zmiany - ELIZA KOSICKA

TEMAT MIESIACA: FLOTY, DEALERZY, LEASINGI
PzZU dla flot korporacyjnych i leasingdw to wspotpraca na najwyzszych obrotach - JAKUB SAJKOWSKI
Wspodtpraca flotowa - KATARZYNA JAWOROWSKA
Ubezpieczenia komunikacyjne — od pozornej powszechnosci do realnych wyzwan
— KATARZYNA CIEPLINSKA
Ciekawy rynek - BLAZE] SZCZERBA
Dokad zmierza swiat ubezpieczen flotowych? - DARIUSZ WYRZYKOWSKI
Wspolne dziatanie z myslg o kliencie - ANDRZE] SUGAJSKI

TEMAT MIESIACA: SPRZEDAZ
Sprzedaz w kontekscie nowej Rekomendacji U - PAWEL STYKOWSKI
Jak ograniczy¢ koszty IT zmian regulacyjnych w bancassurance - PATRYK NOWAK
Rozwijanie sprzedazy i wspieranie rozwoju dziatu handlowego przy tgczeniu spotek - FiLiP RYBACKI
Jak GenAl moze wplyng¢ na efektywnosc¢ sprzedazy ubezpieczen? - rUKASZ BAINSKI
Zyciowe wybory: nowe wyzwania dla agentdéw majgtkowych - MICHAL MAJCHRZAK
Wyzwania zwigzane z rekrutacjg agentow

ZARZADZANIE RYZYKIEM
Plan ciggtosci dziatania vs. Bl - MICHAL ROZMYSEOWICZ
Strata w mgnieniu oka, cz. 1 - PAWEE CZAPLICKI

KOMUNIKACJA
Reperkusje wojny na Ukrainie dla polskiego rynku ubezpieczen OC ppm - MARIUSZ WICHTOWSKI

PRODUKTY
Ochrona skarbowa i podatkowa dla przedsigbiorcOw - GRZEGORZ SZEWCZYK

AKTUARIAT
Bezpieczna automatyzacja wdrozen systemow IT: jak utrzymac ciggtos¢ biznesowg
— DARIUSZ BARTELOSZEWSKI

ZARZADZANIE ZMIANA

Jak podnosi¢ sie po porazkach? - budowanie odpornosci w praktyce dnia codziennego
— ANDRZEJ SMIECH

OKIEM JEZYKOZNAWCY
To samo, ale inaczej - RADOSEAW PAWELEC

FELIETON
Rajski ogrod - MICHAL MALCZYNSKI
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REDAKTOR NACZELNY: Marcin Z. Broda | marcin.z.broda@ogma.pl
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MATERIAL
MARKETINGOWY

Wspotpraca
na najwyzszych obrotach

Dzieki sprawdzonej formule wspdtpracy oferujemy klientom rozwiazania,
ktére pozwolg osiggnac najlepsze wyniki: nowoczesne ubezpieczenia,
wsparcie w zarzadzaniu ryzykiem i sprawna likwidacje szkdd.

Dowiedz sie wiecej na pzu.pl/korpo.

PZU DLA BIZNESU KORPORACYJNEGO




ERGO
HESTIA

ERGO Hestia z najwyzszym ratingiem
w polskich ubezpieczeniach

rating sity
finansowej



AA-

rating wiarygodnosci
kredytowej

| stabilng perspektywg
wedtug agencji Fitch

www.ergohestia.pl
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e WSIVSTKO, CO TRZEBA WIEDZIEG 0 RYNKU UBEZPIECIEN

Prenumerata

Aby zamowi¢ prenumerate:

> NUPROSCIE) — wypetnij formularz zaméwienia

> W KAZDE) CHWILI - napisz (e-mail: prenumerata@MiesiecznikUbezpieczeniowy.pl)

Kolejne tematy...

...czyli o czym bedziemy pisa¢ w najblizszej przysztosci

® Wydanie specjalne — Almanach brokerow

W kazdym numerze...

...najpopularniejsze state dziaty

® branzowe nominacje i dymisje, czyli ,Dziat Kadr”
® poprawno$¢ jezykowa w ubezpieczeniach

® rozkfadowki, czyli rynek w liczbach

Ponadto...

...w cyklach tematycznych

® aktuariat
® podatki

® zarzadzanie zmiang




Insurance Meeting Point

Ubezpieczenia AUTO CASCO
- produkt, odpowiedzialnos$¢, wylaczenia, likwidacja
19 kwietnia 2024 r.

Matzonek, konkubent, partner zyciowy, dziecko, domownik, osoba bliska
- problemy ubezpieczeniowe

(zakres odpowiedzialnosci, wylaczenie odpowiedzialnosci, przypisanie winy, regres)
25 kwietnia 2024 r.

Regres ubezpieczeniowy i mozliwosci jego wytaczenia
17 maja 2024 r.

Ubezpieczenie OC PPM - nowosci legislacyjne
24 maja 2024r.

Ubezpieczenie OC w zyciu prywatnym
- analiza prawna produktow i kierunek rozwoju
13 czerwca 2024 r.

REKLAMA

InsuranceMeetingPoint.com



